BUDAPESTI UNIVERSITY OF TECHNOLOGY AND ECONOMICS
FACULTY OF ECONOMIC AND SOCIAL SCIENCES

SUBJECT DATASHEET

LAUNCH AND OPERATIONS OF INNOVATIVE BUSINESSES

BMEGT20V100

BMEGT20V100 2025.12.01 17:44 1/6



I. SUBJECT DESCRIPTION

1. SUBJECT DATA

Subject name
LAUNCH AND OPERATIONS OF INNOVATIVE BUSINESSES

ID (subject code) BMEGT20V100

Type of subject
contact lessons

Course types and lessons

Type of
Type Lessons assessment
Lecture 2 term grade
Practice 0 Nurqber of
credits
Laboratory 0 5

Subject Coordinator

Name Position Contact details

Dr. Danyi Pél associate professor danyi.pal@gtk.bme.hu
Educational organisational unit for the subject
Department of Management and Business Economics

Subject website
https://edu.gtk.bme.hu

Language of the subject
magyar - HU

Curricular role of the subject, recommended number of terms
Direct prerequisites
Strong  None
Weak None
Parallel None

Exclusion None

Yalidity of the Subject Description
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2. OBJECTIVES AND LEARNING OUTCOMES

Objectives

The aim of the course is to prepare students to get to know successful innovative businesses (in short: startups) and to be able to create
such businesses themselves in the future. During the semester, students learn in detail the success criteria required for the start-up and
early operation of innovative enterprises, including the conceptual framework and methodological tools of enterprises. The course seeks
answers to four important questions ®* Why is it worth preparing for a business start-up when there are plenty of job opportunities?
(career challenge) « Why to start a business in a not-so-entrepreneurial world? (social challenge) * Why is it worth gaining
entrepreneurial knowledge if I don't want to start a business anyway? (intellectual challenge) * How to do business if you want to do
business? (entrepreneurial challenge) The classes are held on the one hand by educational entrepreneurs, but on the other hand many
successful domestic entrepreneurs, as guest speakers, also report on their experiences, market environment, challenges and joys of the
“lifestyle” of entrepreneurship. The subject can be supplemented by taking the Startup Management (BMEGT20V103) course, which
deepens what is said here in practical classes.

Academic results
Knowledge

1. Know the types of businesses (startup, product creation and sales, service delivery, consulting, social enterprise, etc.)
and their different characteristics.

2. Knows the success criteria of innovative enterprises.

3. Know the commonly used conceptual framework of business operations, modern vocabulary (star-tup, validation,
lean methodologies, pivot, pitching, etc.).

4. Know the methodological tools of founding startups: business concept map, prototype, MVP, MVBP, exploratory
market research, project management, risk analysis, financial calculations

Skills

1. Are able to differentiate between each business ideas which solutions requires.
2. Are able to decide how their own habitus, career goals relate to businesses.

Attitude

1. Collaborate with the instructor and fellow students to expand knowledge.
2. Proactively expand their knowledge through continuous acquisition of knowledge.

Independence and responsibility

1. Are able to independently evaluate the “goodness” of a business idea, its feasibility, profit-generating ability and
expected effectiveness.
2. Openly accept substantiated critical remarks.

Teaching methodology
Lectures, oral communication. Guest speakers. Recommended readings.

Materials supporting learning

o Elhangzott tananyag és didk, amelyek a tantdrgyhoz kapcsol6dé Moodle oldalrdl az el6addsok utdn letolthet6k. A Moodle oldalon
megtaldlhat6 véllalkozasi esetpéldak, és mas oktatdsi segédanyagok. - Curriculum and slides can be downloaded from the Moodle
page related to the subject after the lectures. Moodle has business case studies and other educational resources.
https://edu.gtk.bme.hu
Vecsenyi J., Pethe$ A.: Villalkozz okosan!, HVG Kiad6, 2017. (ajanlott olvasmany) — (recommended material)
A www.vallalkozasindito.hu portdl médszertani segédletei. - Methodological materials of the www.vallalkozasindito.hu portal.
Tovébbi letolthetS oktatasi segédletek. - Additional downloadable educational materials.



II. SUBJECT REQUIREMENTS

TESTING AND ASSESSMENT OF LEARNING PERFORMANCE

General Rules

A hallgatdk a karriercéljaik és a varhaté munkaterhelésiik figyelembevételével a kurzust az alabbi hairom mdédon tudjék teljesiteni: A.
Az

irdsbeli, tesztalapu, félévvégi Osszegzd tanulmdnyi teljesitményértékelés (ZH) teljesitésével, ahol a megszerezhetd

maximum 100 pontbdl legaldbb 51 pontot kell elérni a targy teljesitéséhez. A hallgaté aktiv részvétellel és (az el6adas

sordn emlékeztetnek nevezett) hazi feladatok teljesitésével (a félév sordn 4-8 alkalommal) tovdbbi pontokat tud szerezni. B.
»sunday hiker” — Ezt a lehetdséget annak a hallgaténak ajanljuk, aki érdeklédik a véllalkozdsok irdnt, de nem véllalna

csoportban teljesitendd, gyakorlati tapasztalatszerzéssel jar6 plusz munkét, amit a Startup VIP (Startup menedzsment BMEGT20V103
vagy BMEGT20V104 kurzusok) jelent. Ebben az esetben a hallgat6 az elsé 6rdn k6zolt hatdridd eldtt leadja az eldirt 4, sajat
maga altal kidolgozott feladatot (20+20+20+40, dsszesen tehdt 100 pont, ezek az el6addsokon részvétellel és az ott megszerzett
ismeretekkel elkészithetSek). A hallgat6 aktiv részvétellel és (az el6adds sordn emlékeztetSnek nevezett) hazi feladatok
teljesitésével (a félév sordn 4-8 alkalommal) tovdbbi pontokat tud szerezni, amely hozzdadddik a 4 dokumentum elkészitésével
szerzettekhez. A 4 feladat az alibbi: BMC vagy UKT (20 pont), VPC (20 pont), piackutatasi terv (20 pont), pitchdeck vagy felvett
videopitch (40 pont). C. ,,Easy rider” — A StartupVIP hallgatok opciondlisan felvehetik a Startup Menedzsment targyat
(BMEGT20V103

vagy BMEGT20V104) is, amelynek teljesitése nem jelent pluszmunkét az un. ,,Startup VIP” (véllalkozasinditdsi program)
teljesitéséhez

képest. Ebben az esetben a hallgaté megajanlott jegyet kap a Startup VIP részvétele és az ott kifejtett teljesitménye alapjan.

(A Startup VIP egy olyan workshop-sorozat, ahol a hallgat6k csoportban dolgozzik ki valddi véllalkozési 6tletiiket, és kdzben
készitik el — tobbek kozott azokat — a dokumentumokat, amelyeket a Sunday Hiker teljesitési mod sordn egyediil kell kidolgozni
és leadni.) Ezt a teljesitési lehet8séget a 2. oktatdsi hét végéig vélaszthatja a hallgatd, utdna mar csak az elsd teljesitési

forma lehetséges szdmdra.

Performance assessment methods

Szorgalmi idGszakban végzett teljesitményértékelések részletes leirdsa: 1. Részteljesitmény-értékelés (,eléadds”

aktiv részvétel): fakultativ teljesitményértékelés, amely sordn a hallgaté az drai részvételért — el6re nem meghirdetett
alkalmakon — pontot kap, alkalmanként 3-3 pont értékben. 2. Részteljesitmény-értékelés (,,emlékeztet§” hazi feladat):
fakultativ teljesitményértékelés, amely sordn a hallgat6 dgynevezett 1 oldalas emlékeztetd megiréséért és hatdridére

valo bekiildéséért alkalmanként 3-3 pont értékben pluszpontot kaphat. A pluszpontok csak a min. 50% teljesitését kovetSen
keriilnek hozziadésra a pontszamhoz. A. Osszegzé tanulmanyi teljesnmenyertekeles (ZH): az értékelés alapjdul szolgdld
tananyagrészt a tantargy eléaddja hatarozza meg. Ezen a teljesitményértékelésen minimum 51 pontot sziikséges elérni ahhoz,
hogy a tovabbi szerzett pontok (aktiv részvétel, hdzi feladat) hozzdadédjanak a ZH ponthoz. B. Részteljesitmény-értékelés
(,easy rider” hazi feladat): fakultativ teljesitményértékelés, amely sordn a hallgat6 tobb féléves feladatot végez

el, és azt idében bekiildi. Ezt a feladatot a hallgaték csoportban dolgozva végzik el, aktiv részvétellel ,,Startup VIP”
workshopokon. E teljesités részletes kovetelményeit a BMEGT20V103 és BMEGT20V104 tantdrgyi adatlapok tartalmazzdk. C.
Részteljesitmény-értékelés

(.Sunday hiker”): a) BMC vagy UKT (20 pont) — a vallalkozési 6tlet tobb fontos aspektust érint, kidolgozott formaja

b) VPC (20 pont) — az n. értékajanlat kidolgozott formdja, c) piackutatdsi terv (20 pont) — a rendelkezésre 4116 template
kitoltésével teljesithetS feladat: a vdlasztott mdodszertani eszkozoket, a legfontosabb kérdéseket, a kutatdsba bevont minta
nagysagat és osszetételét, valamint a kivitelezés menetrendjét rogziti, d) pitchdeck vagy felvett videopitch (40 pont) —

a féléves munka prezentdcidja max. 5 percben. A 4 feladatbdl minimum kovetelmény 3 feladat leaddsa.

Percentage of performance assessments, conducted during the study period, within the rating

e ZH/Sunday hiker/Easy rider: 100
e Pluszpontok: 30
e Osszesen: 100

Percentage of exam elements within the rating

Conditions for obtaining a signature, validity of the signature
Issuing grades

Excellent 91

Very good 86-90
Good 76-85
Satisfactory 63-75
Pass 50-62,5
Fail 0-49

Retake and late completion
Az 6sszegz$ tanulmanyi teljesitményértékelés a félév sordn egyszer pdtolhatd, illetve javithatd. A javitds sordn
a magasabb megszerzett pontszamot vessziik figyelembe. A ,,Sunday hiker” feladatok jellegiikbSl adédéan nem pétolhatdak. A

pluszpontszerzési feladatok jellegiikbdl adédéan nem pétolhatéak. Az ,Easy rider” feladatokat teljesitését és potlasat
a BMEGT20V103 és BMEGT20V104 TAD-ok tartalmazzak.



Coursework required for the completion of the subject
Részvétel a kontakt tanérakon 28

Teljesitményértékelésre vald felkésziilés 32
Osszesen 60

Approval and validity of subject requirements

Consulted with the Faculty Student Representative Committee, approved by the Vice Dean for Education, valid from: 04.03.2024.
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III. COURSE CURRICULUM

THEMATIC UNITS AND FURTHER DETAILS

Topics covered during the term

A 2.2. pontban megfogalmazott tanuldsi eredmények eléréséhez a tantargy a kovetkezd tematikai blokkokbdl 4ll. Az egyes félévekben
meghirdetett kurzusok leirdsaiban e témaelemeket iitemezziik a naptari és egyéb adottsdgok szerint.

Tajékoztatas a tantargyrol és bevezetés a vallalkozdsokba.

Siker és sikertelenség

A vallalkozasi otletek generdldsa, modellezése

Piacfelderit6 kutatds és otletvaliddlo piackutatds, avagy a feltételezések igazoldsa
Kutatési esettanulmanyok

Termékfejlesztés

Kiberbiztonsag és adatvédelem

Marketing

O 00 N N AW N =

Kommunikacié, PR
10 Finanszirozas, tGkebevonas
11 Pitch és prezentéci6

12 Cégalapitds és iparjogvédelem

Additional lecturers

Dr. Deheldn Gdbor innoviciémenedzsment szakért§ dehelan.gabor@bme.hu

Approval and validity of subject requirements
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