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I. TANTARGYLEIRAS

1. ALAPADATOK

Tantargy neve
Startup menedzsment

Azonositdé BMEGT20V104

A tantargy jellege
kontaktéras tanegység

Kurzustipusok és éraszamok

Tanulmanyi

Tipus oraszdm teljesitményértékelés
o 1k (minéségértékelés)

El6adas 0 tipusa

félévkozi

Laboratérium 0 érdemjegy

Gyakorlat 3

Kreditszam

Tantargyfelelés 4

Neve Beosztdsa Email cime
Dr. Danyi Pal egyetemi docens danyi.pal@gtk.bme.hu
Tantargyat gondozé oktatasi szervezeti egység

Menedzsment és Villalkozdsgazdasdgtan Tanszék

A tantargy weblapja
https://edu.gtk.bme.hu

A tantargy oktatasanak nyelve
English -EN
A tantargy tantervi szerepe, ajanlott féléve

Szak: Szabadon valaszthaté targyak
Tantargy szerepe: Szabadon valaszthaté
Ajanlott félév: 0

Kozvetlen el6kovetelmények

Erés BMEGT20V100 -, Innovativ vallalkozasok inditdsa és miikodtetése” c. tantargy kordbbi félév(ek)ben teljesitése
- BMEGT20V100 - “Lauch and operations of innovative businesses” fullfilment of the subject in previous
semesters

Gyenge Nincs

Pdrhuzamos BMEGT20V100 — ,,Innovativ vallalkozdsok inditdsa és miikodtetése” c. tantargy foly6 félévben val felvétele. - BMEGT20
Lauch and operations of innovative businesses” admission of the subject in the current semes-ter

Kizaro feltételek Nincs

A tantargyleiras érvényessége

Jovéhagyta a Gazdasag- és Tarsadalomtudomanyi Kar Kari Tandcsa (2022.06.29.) az 580427/8/2022 iktatészamon hozott hatdrozatival, amely
érvényes 2022.06.29-t6l.
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2. CELKITUZESEK ES TANULASI EREDMENYEK

Célkitlizések

A tantargy célja felkésziteni a hallgatdkat, hogy sikeres innovativ véllalkozasokat (réviden: startup) legyenek képesek 1étrehozni. A
hallgatok érkezhetnek sajét otletekkel, vagy csatlakozhatnak masok otleteinek kidolgozasdhoz. A félév sordn a hallgat6k azonositjdk azt
a terméket, ill. szolgdltatast, amelyet érdemes kifejleszteni és piacra vinni, valamint részletes koncepciét dolgoznak ki a vallalkozasaik
inditasdra és miikodtetésére nézve. Projektmunka keret-ében csapatokban dolgoznak. A félév végére a csapatok eljutnak az otleteik
wpretotipus” szintli megvaldsitasahoz és elsd szintl piaci validdlasdhoz. A félév végén a pitch prezentacié (rdviden pitch verseny)
keretében a tantargy lehet6vé teszi, hogy a csapatok prezen-tdljak validalt tizleti koncepcidjukat egy szakért6kbdl és befektetkbdl 4llo
zsliri el6tt, hogy tovabbi timogatast kaphassanak termékiik/szolgaltatasuk kifejlesztéséhez és piaci bevezetéséhez. A tantargy a
gyakorlati 6rakkal az Innovativ véllalkozdsok inditdsa és miikodtetése (BMEGT20V100) kurzus eldadd-sait egésziti ki gyakorlasi,
felkésziilési lehetSséggel avatott oktatd-vallalkozok, és vallalkozé mentorok kézremiikodésével, inspirdlé kornyezetben.

Tanulmanyi eredmények
Tudas

1. Ismeri a vallalkozasok tipusait (startup, termék létrehozas
és értékesités, szolgdltatds nyujtas, tandcsadas, tarsadalmi
véllalkozas, stb.) és azok eltéré jellemzdit.

2. Ismeri az innovativ vallalkozasok sikerkritériumait.

3. Ismeri a vallalkozasok miikodésének altalanosan hasznalt
fogalomrendszerét, modern sz6haszndlatat (startup,
validdlas, lean mddszertanok, pivot, pitchelés,
stb.).

4. Ismeri a startupok alapitdsdnak moédszertani eszkozeit:
tizleti koncepci6 térkép, pretotipus, MVP, MVBP, fel-derit6
piackutatds, projekt menedzsment, kockazatelemzés,
pénziigyi kalkul4ciok.

Képesség

1. Képes alkalmazni a véllalkozasinditds médszertani eszkdzeit
a vallalkozas életképességének novelésére.
2. Képes kiilonbséget tenni az egyes vallalkozasi 6tletek
kozott, hogy melyik milyen megolddsokat kovetel.
3. Képes realisan felmérni egy vallalkozas inditdsanak
erSforras-kovetelményeit.
4. Képes a hallgaté eldonteni, hogy a sajat habitusa,
ill. karrier céljai milyen médon kapcsolddnak a vallalkozasokhoz.

Attittid

1. Egyiittmlikodik az ismeretek bévitése sordn az oktatdval
és hallgat6 tarsaival.
2. Hajlandé csapatban dolgozni, a projektmunkdk kovetelményeit
betartva.
3. Proaktivan, folyamatos ismeretszerzéssel béviti
tuddsat.
4. Nyitott az informdciétechnolégiai eszk6zok
hasznélatéra.

Onéllésag és feleldsség

1. Onall6an végzi a r4 osztott feladatok és problémak
végiggondoldsat és adott forrdsok alapjin torténd
megoldasat.

2. Nyitottan fogadja a megalapozott kritikai
észrevételeket.

3. Csapat részeként egyiittmiikodik hallgatétarsaival a
feladatok megolddsdban, a kialakitand6 csapatszerz6dés
értelmében.

Oktatasmodszertan

ElsGsorban gyakorlat-orientdlt miihelymunka, csoportos megvitatdsok, meghivott eléadok és mentorok, hazi feladatok, egyéni és
csoportos problémamegoldés és esettanulmédnyok, valamint piaci terepmunka.

Tanuldstamogaté anyagok
e Curriculum and slides can be downloaded from the Moodle page related to the subject after the lectures. Moodle has business case
studies and other educational resources. https://edu.gtk.bme.hu
e Main textbook: Laverty-Littel: Entrepeneurship, Opexstax. 2020. (Available: https://openstax.org/details/books/entrepreneurship )
e Vecsenyi J., Pethe6 A.: Villalkozz okosan!, HVG Kiad6, 2017. (compulsory material for Hungarians)
¢ Blank, Steve (2005) Four Steps to the Epiphany. Successful Strategies for Products that Win. Cafepress.com



Aulet, Bill (2013): Disciplined Entrepreneurship. 24 steps to a successful startup. Willey valamint:
www.disciplinedentrepreneurship.com és http://www.detoolbox.com/

Ries, Eric (2011): The Lean Startup, Crown Business, New York

Savoia, Alberto (2011): Pretotype it,

https://www.pretotyping.org/uploads/1/4/0/9/14099067 /pretotype_it_2nd_pretotype_edition-2.pdf

Fitzpatrick, Rob (2013): The Mom test. How to talk to customers & learn if your business is a good idea when everyone is lying to
you

http://www.ted.com/talks/lang/eng/simon_sinek_how_great_leaders_inspire_action.html
http://www.ted.com/talks/malcolm_gladwell_on_spaghetti_sauce.htm

12 Lessons Steve Jobs Taught Guy Kawasaki on youtube



II. TANTARGYKOVETELMENYEK

A TANULMANYI TELJESITMENY ELLENORZESE ES ERTEKELESE

Altaldnos szabalyok
The course requires continuous class presence and submitting assignments
Teljesitményértékelési médszerek

During the semester: Class participation and activity (20%): Project work and assignments to be submitted: (50%) Pitching in teams
participation (30%)

Szorgalmi idészakban végzett teljesitményértékelések részaranya a mindgsitéshen
e Class participation and activity: 20
e Project work and assignments to be submitted: 50
¢ Pitching in teams participation: 30
e Total: 100

Vizsgaelemek részaranya a mingsitésben

Az aldiras megszerzésének feltétele, az alairas érvényessége

Erdem jegy-megallapitas

Jeles 90
Jeles 85-89
Jo 75-84
Kozepes 62-74
Elégséges 50-61
Elégtelen 0-49

Javitis és pétlas
The project work not submitted by the deadline and the investor pitch at the end of the year cannot be re-placed, the submitted task
cannot be repaired. If a student misses the investor pitch, it is provided opportunity to take an oral exam in examination term.

A tantargy elvégzéséhez sziikséges tanulmanyi munka

Participation 39
in classroom

sessions

(practice)

Individual preparation 13
for classroom
session

Homework assignments 52
individually
and in teams

Pitching preparation 16

and pitching

Total 120

A tantargykovetelmények jovahagyasa és érvényessége

A Kari Hallgatéi Képviselet véleményezése utdn jovdhagyta dr. L6gé Emma oktatdsi dékdnhelyettes 2022.06.13-4n. Ervényes
2022.06.13-t4l.
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III. RESZLETES TANTARGYTEMATIKA

TEMATIKAI EGYSEGEK ES TOVABBI RESZLETEK

A félévben sorra vett témak

1 Introduction, clarifying expectations. Startups and entrepreneurship.Forming teams and identifying roles. Preliminary
idea-brainstorming.Idea generation. Team contract and workplan.Business Concept Mapping (BCM)Value proposition.
Problem-solution fit.Exploratory market research planningMarket research execution 1: interviewsMarket research execution 2:
sharing experienceProduct development preparation phase. Accomplishing pretotype testRevenue model and high-level financial
planningMarket research results, presentation.Preparation for pitching with slidesPitch presentationFinalizing assignments. Feedback,
lessons learned.

Tovabbi oktaték

Dr Pal Danyi Ass. Professor danyi.pal@gtk.bme.hu

Dr Janos Vecsenyi Prof Emeritus janos.vecsenyi@gmail.com
Viktor Borbely guest lecturer vik.borbely@gmail.com
Dr Edit Ruboczki guest lecturer

Dorottya Szemere PhD student

Laszlo Csiki PhD student

A tantargykovetelmények jovahagyasa és érvényessége
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